" coraz chetniej korzystaja z systemow sprzeda-

zy zainstalowanych na urzadzeniach przenos- -
nych. Przedstawiciel handlowy zaopatrzony

w palmtop czy telefon multimedialny moze za
pomocy takiej aplikacji wystawia¢ zamowie-
nia, rachunki, faktury i synchronizowaé¢ dane
z systemem sprzedazy w centrali firmy.
Stale powiekszajacym sie rynkiem jest
Internet. Codziennie miliony klientéw robig
zakupy online, a internetowi sprzedawcy sta-
nowig powazng konkurencje dla tradycyjnych
sklepéw. Warto wiec wkroczy¢é ze swojg ofertg
do Sieci, zwlaszcza Ze i na tym polu mozemy
liczy¢ na pomoc réznych programéw - i to nie

4 JeUlEegL Prugrariiu uv uruglegu. U1avego pray
wyborze systemu handlowego warto wzigé¢

pod uwage to, czy wspdlpracuje on z 1nny1m

aplikacjami do obslugi sprzedazy.
Przykladem takiej integracji moga byé pro-
gramy firmy InsERT. Centralnym systemem
sprzedazy jest w tym przypadku Subiekt GT,
a aplikacjami $ciSle z nim powigzanymi sg sy-
stem sprzedazy detalicznej (Subiekt Sprint),
mobilnej (mobilny Subiekt) i platforma sklepu
internetowego (0scGT). Z kolei takie progra-
my jak Sello (system sprzedazy w serwisach
aukeyjnych) i Gestor GT (system zarzadzania
relacjami z klientami) réwniez wspélpracujg

z Subiektem, ale dzialajg tez niezalezne od

niego.



