Handel w sieci, czyli jak
latwo zwiekszy¢ sprzedaz

Jednym z najprostszych,

a jednoczes$nie najskutecz-
niejszych obecnie sposo-
béw pozyskania nowych
klientéw w handlu jest za-
tozenie sklepu interneto-
wego. Trzeba tylko zaopa-
trzy¢ sie w odpowiednie
oprogramowanie.

Coraz wigcej klientéw, decy-
dujac sie na zakup interesu-
jacego ich towaru, w pierw-
szej kolejnosci sprawdza
oferte w internecie. Przedsie-
biorcy niby o tym wiedzg,
dlatego dzi$ trudno wyobra-
zi¢ sobie nowoczesna, spraw-
nie dzialajacg firme handlo-
w3 bez wlasnej strony inter-
netowej.

Czego szuka klient

Jednak juz kwestia sprzeda-
zy za poSrednictwem sieci
nie zawsze jest tak oczywi-
sta. A sama prezentacja ofer-
ty to za malo.

Zakupy internetowe coraz
czeSciej wypieraja te trady-
cyjne. Klienci szukajg bo-
wiem nie tylko informacji
o produktach i cenach, ale
przede wszystkim mozliwo-
§ci kupna produktu na ko-
rzystnych warunkach, ezyli
szybko i wygodnie, bez wy-
chodzenia z domu. Odleglo§é
nie jest juz barierg, nie trze-
ba wige tlumaczy¢, jak duze
mozliwoSci otwierajg sie

przed firmg. Sklep majacy
siedzibe w malej miejscowo-
§ci i znany dotychczas tylko
okolicznym mieszkafcom
ma szansg zaistnieé¢ w skali
calego kraju, a nawet i poza
nim. Oczywiscie musi spelnié
jeszeze istotny warunek -
dysponowaé konkurencyjng

oferta.

Oprzyrzadowanie

Pierwszym krokiem do
sukcesu jest zakup serwera,
czyli - méwige obrazowo ~
powierzchni, na ktérej be-
dzie si¢ znajdowal nasz sklep,
oraz domeny, czyli interneto-
wego adresu sklepu.

Nastepnie na serwerze na-
lezy zainstalowaé program
do prowadzenia sklepu, np.
popularna, dostepna bezplat-
nie platforme osCommerce.

Mozliwa jest réwniez
wspolpraca sklepu interne-
towego z systemem sprze-
dazy. Dla firmy, ktéra pro-
wadzi tradycyjng sprzedaz
z wykorzystaniem progra-
mu handlowego, otwarcie
i prowadzenie sklepu inter-
netowego bedzie znacznie
prostsze.

Mozna w ten sposéb w du-
zym stopniu zautomatyzo-
waé obsluge sklepu, a co za
tym idzie, zaoszczedzi¢ spo-
ro czasu. A wszystko to przy
niewielkich nakladach finan-

sowych. Przes§ledzmy to na
przykladzie osCommerce
i Subiekta GT.

Wspélprace pomiedzy dar-
mowg platformg osCommer-
ce a systemem sprzedazy Su-
biekt GT (w wersji rozszerzo-
nej o dodatek Sfera dla Su-
biekta GT) umozliwia oscGT.
To proste narzedzie pozwala
na synchronizacje informacji
o towarach, stanach magazy-
nowych, cenach i dokumen-
tach. W Subiekcie GT wy-
starczy zaznaczyé produkty,
ktére maja pojawi¢ sie
w sklepie internetowym,
i przygotowac ich opisy oraz
zdjecia. Mozna takze wpro-
wadza¢ towary bezposrednio
do sklepu - po synchronizacji
bedg one dostepne w Subiek-
cie GT.

Szansa na sukces
Zakupy przez internet sg
obecnie zjawiskiem po-
wszechnym i nowoczesny
przedsigbiorca nie powinien
tego faktu pod zadnym
pozorem bagatelizowaé.
Jest to bowiem szansa za-
réwno dla tych, ktérzy dopie-
ro rozpoczynajg dzialalnosé
handlowag, jak i dla tych, kt6-
rzy do tej pory prowadzili tyl-
ko tradycyjna sprzedaz i szu-
kaja mozliwosci zwigkszenia
obrotéw oraz nowych ryn-
kéw zbytu.



